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BUSINESS ACADEMY EVROPA

CERTIFIKAT

X X

Ing. Jitka Bubnikova

USPESNE ABSOLVOVALA

tfidenni kurz - "CO MUSI REALITNI MAKLER ZNAT V PRAXI"

Rozsah $koleni

Trh a trzni prostredi — trzni hodnoty a ceny nemovitosti
Metodika stanoveni trzniho odhadu, stanovovani nabidkové ceny
Metodika nabéru a pfipravy zakazky
Marketing zakazky
Jak byt oporou klienta v ramci efektivnich aktivit pfi prodeji ¢i pronajmu
Rozvinuti tématiky efektivni prace realitniho makléfe
Jak spravné rezervovat zakazku, pravni jistoty a uctovani
Finan&ni minimum pro realitni maklére
Zakladni stavebni pojmy, stavebni pravo
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